
Le Systeme 100K - Le Plan d'Action Complet

Introduction

Bienvenue dans Le Systeme 100K - Le Plan d'Action Complet pour Generer 3 a 5 Clients par Mois.

Ce guide vous offre une methode claire, structuree et immediatement actionnable pour attirer des clients,

developper votre activite de coaching ou d'expertise, et construire un business perenne sans complexite

technique.

1. Construire une offre irresistible

Checklist des 10 criteres d'une offre irresistible :

1. Cible clairement definie

2. Probleme urgent et douloureux identifie

3. Resultat clair et mesurable

4. Transformation concrete promise

5. Bonus a forte valeur ajoutee

6. Garantie rassurante

7. Preuves sociales (temoignages, resultats)

8. Offre limitee dans le temps ou en quantite

9. Prix justifie par la valeur

10. Appel a l'action clair et motivant

Template de proposition de valeur :

"J'aide [public cible] a obtenir [resultat desire] grace a [methode unique] sans [obstacle principal]."

Mini-exercice :

- Cible : Qui est votre client ideal ?

- Douleur : Quel est son probleme principal ?

- Desir : Quel resultat veut-il vraiment ?

- Benefice principal : Que gagne-t-il concretement ?
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2. Mettre en place un entonnoir parfait

Schema textuel du funnel :

1. Page de capture -> 2. Lead Magnet -> 3. Email de bienvenue -> 4. Sequence email -> 5. Appel / Vente

Structure de page de capture :

- Titre accrocheur (benefice clair)

- Sous-titre rassurant

- Image du lead magnet

- Formulaire (Prenom + Email)

- Bouton CTA clair

Modele d'email de bienvenue :

Objet : Voici votre guide gratuit !

Bonjour [Prenom],

Merci pour votre inscription ! Voici le lien pour telecharger votre guide : [LIEN].

Dans ce guide, vous decouvrirez comment generer 3 a 5 clients par mois avec une methode simple et

efficace.

A tres vite,

[Votre prenom]

Sequence email 3 jours :

- J+1 : Email de valeur (partage d'un conseil cle)

- J+2 : Etude de cas ou temoignage

- J+3 : Invitation a un appel decouverte

3. Attirer des clients plus facilement

Plan d'action 7 jours :
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J1 : Optimiser votre profil LinkedIn/Facebook

J2 : Publier un post d'autorite

J3 : Partager votre histoire personnelle

J4 : Publier une preuve sociale (temoignage, resultat)

J5 : Contacter 10 prospects qualifies

J6 : Proposer une mini-offre decouverte

J7 : Analyser les resultats et ajuster

Script de message d'approche :

Version courte :

"Bonjour [Prenom], je suis [Votre prenom], j'aide les [cible] a [resultat]. Seriez-vous interesse(e) ?"

Version longue :

"Bonjour [Prenom], je suis [Votre prenom], coach specialise en [thematique]. Je vous contacte car je pense

que vous pourriez beneficier de [resultat]. Seriez-vous ouvert(e) a en discuter ?"

10 idees de contenus simples :

- Astuce de la semaine

- Avant/Apres client

- Erreur frequente a eviter

- Citation + reflexion

- Mini tutoriel

- Etude de cas

- Reponse a une question frequente

- Coulisses de votre activite

- Resultat client

- Avis ou recommandation

4. Accelerer son activite

Tableau de suivi hebdomadaire :

Page 3



Le Systeme 100K - Le Plan d'Action Complet

- Visiteurs sur votre page : ____

- Leads collectes : ____

- Emails envoyes : ____

- RDV obtenus : ____

- Ventes realisees : ____

- Taux de conversion : ____

Checklist systemes & automatisation :

- Page de capture en ligne

- Lead magnet pret

- Sequence email automatisee

- Calendrier de RDV connecte

- Tunnel de vente teste

- CRM ou outil de suivi mis en place

Modele de message de partenariat :

"Bonjour [Prenom], j'admire ce que vous faites dans [secteur]. Je pense que nous pourrions creer une

synergie interessante. Seriez-vous ouvert(e) a une collaboration ?"

Conclusion

Resume :

Vous avez maintenant entre les mains un plan d'action structure pour generer 3 a 5 clients par mois.

Les 3 actions a faire dans les 24h :

1. Remplir votre proposition de valeur

2. Creer votre page de capture avec un lead magnet simple

3. Publier votre premier contenu d'autorite sur les reseaux sociaux

Passez a l'action des aujourd'hui. Le succes appartient a ceux qui osent !
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